
Jamak is een klein bedrijf met een enthousiast team dat
met liefde werkt aan de babyproducten die we in de
Benelux markt zetten. We werken met merken zoals
UPPAbaby en Bumbo. Kwaliteit, contact en service staan
bij ons centraal.

Stage Sales & 
Accountmanagement
AFSTUDEERSTAGE

Wil jij geen koffie halen of alleen meekijken? Bij Jamak krijg je de
kans om mee te bouwen aan nieuwe maar ook gevestigde klanten
en merken, nieuwe producten succesvol in de markt te zetten én
ervaring op te doen binnen sales maar ook ervaring binnen een
klein bedrijf waarin je met alle facetten te maken krijgt. Wij zijn
een klein, enthousiast team waar jouw ideeën worden
gewaardeerd en waar je veel verantwoordelijkheid krijgt.

Interesse? Stuur je CV en korte motivatie naar info@jamak.nl

Wat ga je doen?
Je werkt mee aan de dagelijkse activiteiten en je
hebt voldoende ruimte om een onderzoek uit te
voeren.

Ondersteunen bij de introductie van nieuwe producten
Zoeken naar nieuwe kansen in de markt 
Onderzoeken van nieuwe potentiele klanten
Opvolgen van leads 
Ondersteunen bij beurzen, product trainingen of
klantgesprekken 
Analyseren van verkoopresultaten en klantgegevens

Wie zoeken wij?
Je volgt een opleiding zoals: Commerciële
economie, Ondernemerschap & Retailmanagement,
International Business of vergelijkbaar
Je bent creatief en komt met nieuwe ideeën
Je vind afwisselende werkzaamheden leuk 
Je hebt interesse in sales/accountmanagement 
Je spreekt Nederlands en je Engels is goed. Frans is
een pré

Wat bieden wij?

Een uitdagende én betaalde afstudeerstage 
Veel verantwoordelijkheid en ruimte voor initiatief
Begeleiding tijdens je stage en onderzoek
Een klein team met korte lijnen
Veel afwisseling in werkzaamheden 
Ruimte om jouw ideeën uit te voeren 
Een stage waarin je echt impact kunt maken

Stage opdracht
Je voert een praktijkgericht onderzoek uit. Een mogelijke
onderzoeksvraag is:  Welke salesstrategie kan worden ingezet
om [product x] succesvol te introduceren bij zakelijke klanten
en commerciele groei te realiseren?

Denk verder ook aan: 
De huidige klantenportefeuille
Potentiële nieuwe klantgroepen
Markt- en concurrentieanalyse
Saleskanalen en acquisitiemogelijkheden
Klantbehoeften en koopgedrag
Accountmanagementstrategie
Cross-selling en upselling
Klantretentie
Positionering richting retailers
Een effectieve acquisitie- en salesaanpak

Geen dag hoeft hetzelfde te zijn, werk aan je onderzoek,
ondersteun onze sales afdeling, ga op zoek naar nieuwe
kansen of ga langs bij een retailer om ter plekke onderzoek
te doen. Kun je niet de hele dag stilzitten? Dan loop je en
rondje met een van onze honden of help je mee in het
magazijn.
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